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Seznam produkt(

Mé prvni kroky k manazerovi
Poznamky

Poslani Forever



Gratulujeme vam k prvnimu kroku, kterym jste vykrodili za lepsi budoucnosti.

Ve Forever si sami Fidite rust svého podnikani a ¢eho mizete dosahnout. Zvazte,
¢eho chcete dosahnout v kratkodobém horizontu - feknéme v nejblizSich 6 mésicich.
Dale se podivejte na 12 mésict, a dlouhodobé na dalsi 3 roky az 5 let. Napfiklad:
kdybyste méli 2.000 €, za co byste je utratili? Pokud byste méli vic volného ¢asu, jak
byste se rozhodli ho vyuzit?

Jméno Jméno sponzora

Forever ID Kontaktni udaje sponzora

Osobné ciele

Kratkodobé Dlouhodobé y

Dobre zvazte,
o co budete usilovat!



Rodinné cile

Kratkodobé

Dlouhodobé

Financni cile

Kratkodobé

Dlouhodobé




PODELIT SE 0 DOBRE VECI JE PRIROZENE

Nejleps$i zpusob, jak zaéit budovat své podnikani je byt svym nejlep$im zakaznikem.
Kdyz si osobné vyzkousite prospésnost produktu, Iépe ho budete schopni doporudcit

ostatnim - s divérou a nadSenim.

Krom zkouseni produkt( vénujte svlj ¢as tomu, ze
se seznamite s produktovymi videi, s informacemi
o klicovych ingrediencich v produktech a o jejich
prospéesnosti, a také o jinych marketingovych
nastrojich, které vam pomohou najit vasim
zakaznikdm ty spravné produkty, které jim
pfinesou ty nejlepsi vysledky.

Pro budovani Uspésného podnikani je dilezité
vybudovat i solidni zakladnu maloobchodnich
zakaznikd. Mnozi Spickovi lidfi doporucuiji pracovat

s 20-30 zakazniky, ktefi pravidelné opakované
objednavaiji. Toho jednoduse docilite tim, ze

se obratite na své znamé, zjistite jejich zdravotni
potieby a preference v zivotnim stylu, a nabidnete
jim vyrobky, které jim mohou pomoci naplnit jejich
cile. Velmi dobrou cestou, jak ziskat opakovaného
zakaznika, je zaregistrovat ho jako Forever
Preferred Customera. Preferovany zakaznik je
maloobchodni zakaznik, ktery ziska vérnostni

5% slevu z maloobchodni ceny.



VYZNAM KREDITNiICH BODU

Svym osobnim i tymovym maloobchodnim prodejem akumulujete kreditni body,
kterymi se kvalifikujete na vyssi urovné. Dejte si za cil maloobchodni prodej

4CC a ucte svuj tym délat to samé.

PFi budovani vaseho Forever podnikani se
setkate s terminem
Case Credit - Kreditni
bod, nebo-li CC. Tento
termin se bézné Case
pouziva pro popis Credit
pozadavkl pro postupy
a odmeény.

Kreditni bod je interni ména, ktera umoznuje
budovat globalni podnikani bez starosti se
sménnymi kurzy, a pomaha zajistit rovné
podminky pro kazdého a kdekoliv, pro
dosazeni vseho, co spole¢nost nabizi.

1CC pfiblizné 240 €

MOC bez DPH

Prodej produktl v hodnoté 4CC kazdy mésic je
velmi dllezitym prvkem v srdci marketingového
planu Forever. Kazdy Forever Business Owner,
ktery dosahne mésicni obrat 4CC je povazovan za
Aktivniho.

Byt aktivni umoznuje kazdému FBO:

Odemyka plny vydéle¢ny potencial
marketingového planu.

Na pozici Asistent supervizora zacinate
vydélavat vic hned na zacatku
budovani vaseho podnikani.

Ziskate bonus za vedeni tymu.

Kvalifikujete se na odmény.

Budovani vaseho podnikani na zasadé

4 kreditnich bodl a vedeni vaseho tymu k tomu,
aby délal totéz, vam umozni nejen to, ze dokazete
osobné mluvit o sile produktd a budete védét jak
je nabizet, ale pomUZze vam také vybudovat silné
pevné podnikani.



ZACNI:

Vybudujte osobni
podnikani 4CC mésicné

1. POUZIVEJTE PRODUKTY

Starite se svym nejlepsSim zakaznikem. VSechno, co pouzivate a ¢emu vérite, budete nadSené doporucovat i ostatnim.
Do kazdé objednavky, kterou podate, si pro sebe pfidejte novy produkt, abyste je postupné vyzkousSeli vSechny.

Mnozi Spickovi Forever
Business Owneri se pripojili
k Forever na zakladé ucasti
na prezentaci. Nikdy
nezmeskejte prilezitost!

2. PREDSTAVENiI PRODUKTU

Socialni média

+ Prezentace prilezitosti / + Miniprezentace + Osobni webstranka
produktC + 11 FLP360

+ Marketing + Ranni kava + Péce o plet

+ Sport afitness + Rozhovory o produktu Kluby

+ DobrocCinné akce + Posilovna

+

Doporuceni

Vital>™

Pét nejoblibenéjsich produktli ulozenych v jednom

CLEAN9™

Souprava produktl pro regulaci vahy. Umoznéte

zakazniklm zamérit se na vybér produktll a pocitit
jejich blahodarné ucinky.

baleni tak, aby zabezpecily moderni a jednoduchou
vyzivu a podporily optimalni zdravi a pocit pohody.

3. VYBUDUJTE SI KLIENTELU

Ziskejte zakladnu pravidelnych zakaznik( sestavajici z 20 — 30 zékaznikd, o které se starate na pravidelné bazi.



JAK SE DOSTANETE K SUPERVIZOROVI?

Assistant Supervisor (2CC za 2 meésice)
Kupte si 2CC nebo si kupte Start Your Journey Pak.

+ 30% sleva na osobni nakupy
(plus 5% BOOST, jste-li 4CC Aktivni)

+ 30% profit z maloobchodnich nakupt
(plus 5% BOOST, jste-li 4CC Aktivni)

+ 25% profit z prodeji Preffered Customert
(plus 5% BOOST, jste-li 4CC Aktivni)

1 Preferred Profit
gg za prodej 2CC = 144 €

38% sleva na osobni nakupy
+ 38% profit z maloobchodnich nakupt

A/S
0
+ 33% profit z prodeji Preferred Customert %g\’ r{ 0

+ 5% Boost bonus ze 4CC neaktivnich
Assistant Supervisort

+ 3% Bonus za vedeni tymu

A'S
35%

aktivni

3% Bonus
za vedeni tymu

Mozné hodnoty pfijmii a moznosti kvalifikace na motivaéni odmény nemiiZete povazovat za garantované nebo za projekci vasich skuteénych pfijm, ziski a motivacnich odmén. Uspésnost ve Forever

je vysledkem jen a jen vasich uspésnych prodejnich snah, které vyZaduji dlouha léta tvrdé préce, usili a vidcovstvi. Vas uspéch bude zaviset na tom, nakolik uspésné vyuzijete tyto viastnosti.
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JAK SE DOSTANETE K MANAZEROVI?

Assistant Manager (75CC za 2 mésice)

43% (>)

8% Bonus

< zavedeni tymu

A/S
0
+ 38% profit z prodeji Preferred Customeru 3ak5tivr{0

43% sleva na osobni nakupy

+ 43% profit z maloobchodnich nakupt @_

+ 5% BOOST bonus ze 4CC neaktivnich @
Assistant Supervisoru

+ 5-8% Bonus za vedeni tymu

1 Preferred Profit @ @ @

(xI+] i —
oo K prodej 2CC =182 €

5% Bonus
za vedeni tymu

13% Bonus

. a vedeni tym
48% sleva na osobni nakupy za vedeni tymu

+ 48% profit z maloobchodnich nakupt
o nrofi o 43%
+ 43% profit z prodeju
A/MGR
Preferred Customer

+ 5% BOOST honus zo 4CC
neaktivnich Assistant Supervisorii

eI SO A

Mozné hodnoty pfijm( a moznosti kvalifikace na motivaéni odmény nemiiZete povazovat za garantované nebo za projekci vasich skutenych pfijma, ziski a motivacnich odmén. Uspésnost ve Forever je
vysledkem jen a jen vasich uspésnych prodejnich snah, které vyZaduji dlouha léta tvrdé prace, usili a vidcovstvi. Vas uspéch bude zaviset na tom, nakolik ispésné vyuzijete tyto viastnosti.

A'S
39%

aktivni




VASICH PRVNICH PET KLICOVYCH OSOB

Znate nékoho:

+ kdo ma skvély pfistup

+ s otevienou mysli

+ kdo chce vice penéz / asu

+ kdo chce vic jistoty / flexibility
nebo mit podnikani bez rizika

+ s kym byste radi spolupracovali

OOOO®

5 x Assistant Supervisor = 10 CC
Startovaci mésic na Supervisora

OOO@®

5 x Supervisor = 125 CC = Manager

OOO®

Obvykle se 1 z 5 Supervisort
stane Managerem S polu

10CC

2CC

Novy Assistant
Supervisor

2CC

Novy Assistant
Supervisor

2CC

Novy Assistant
Supervisor

2CC

Novy Assistant
Supervisor

2CC

Novy Assistant
Supervisor

1 Manager = Polozen zaklad pro kvalifikaci na Chairman's Bonus

BENEFITY MANAGERA

+ Svoboda + Penize + Klid mysli

+ Cas + Sam sobé panem + Osobni uspéch
+ Dosazeni potencialu + Cestovani + Chairman’s Bonus
+ Osobni rozvoj + Forever2drive + Global Rally

+ Pomahani druhym + Hypotéka + Eagle Manager
+ Uznani + Skolnf poplatky

Mozné hodnoty pfijm( a moznosti kvalifikace na motivaéni odmény nemiiZete povazovat za garantované nebo za projekci vasich skutecnych pfijmd, ziski a motivacnich odmén. Uspésnost ve Forever je
vysledkem jen a jen vasich uspésnych prodejnich snah, které vyZaduji dlouha Iéta tvrdé prace, usili a vidcovstvi. Vas uspéch bude zaviset na tom, nakolik uspésné vyuzijete tyto viastnosti.



DALSi UROVEN

Soaring Manager
5 Manazer(
Az do 60 000 € ro¢né

Sapphire Manager
9 Manazer(
Az do 120 000 € ro¢né

Diamond Sapphire Manager
17 Manazer(
Az do 200 000 € ro¢né

_ Manazer Manazer
Diamond Manager
25 Manazer(
Az do 220 000 € ro¢né
Drahokamovy
Manazer

BENEFITY DRAHOKAMOVEHO MANAZERA

+ Drahokamovy bonus + Vzacné drahokamové Sperky
+ Specialni dovolenkové cesty + Kralovskeé prijmy

Mozné hodnoty pfijmii a moznosti kvalifikace na motivaéni odmény nemiiZete povazovat za garantované nebo za projekci vasich skutenych prijm, zisk( a motivacénich odmén. Uspésnost ve Forever je
vysledkem jen a jen vasich uspésnych prodejnich snah, které vyZaduji dlouha léta tvrdé prace, usili a vidcovstvi. Vas uspéch bude zaviset na tom, nakolik Uspésné vyuzijete tyto viastnosti.
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Mezi tim velkym mnozstvim lidi, se kterymi se chcete podélit o byznys,
premyslejte o lidech, kteri se vyznacuji kvalitami potrebami pro uspéch

v podnikani, kteri budou velkym prinosem pro vas tym. Identifikujte si pét
klicovych lidi, které oslovite jako prvni a podélite se s nimi s vasim novym
podnikanim.

Jméno 1: Jméno 2:
Jméno 3 Jméno 4:
Jméno 5:

Viz pomuicka pro pamét
na strané 14. Je mnoho
........................................................... lidi, které potkévéte
denné, ktefi se mohou
stat dalSim (nebo
prvnim) ¢lenem vaseho
Superstar tymul!
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Tento seznam je uziteCnym nastrojem, jak primét svou mysl, aby si
vzpomnéla na dalsi jména. Pomaha otevrit zapomenuté zasuvky
a vytahnout na svétlo jména lidi, které jste na svych cestach zivotem

potkali.

RODINA, PRATELE A ZNAMiI

Kazdy, s kym jste se potkali ve spole¢nosti nebo ve volnych chvilich

+ Prarodice + Bratranci + Zenati pratelé / Vdané
+ Rodice + Rodina manzela/manzelky pritelkyne
+ Préatelé rodicd + Partnerova rodina + Svobodni pratele
+ Bratfi + Partnerovi pratelé + Sportovni pratele
+ Pratelé bratrd + Rodina kamarada ditéte ~ + Pratelé z dovolené
+ Sestry + Davni pratelé ze gkoly + Clenove cirkve
+ Préatelé sester + Prételé z vysoké Skoly + Adresar pro blahoprani
+ Tety a strycové + Sousede - byvali a soucasni
PRACE
Kolegovée + Aktualni séf Klienti
Byvali kolegové + Byvaly Séf + Zakaznici
+ Kolegové partnera/ + Zameéstnanci
partnerky
KOHO ZNATE, KDO JE...
+ Dobry v komunikaci + Uspssny + Entuziasticky
+ SpoleCenska osoba + Sebevédomy + Nespokojeny
+ Tézce pracujici + Spolecensky + Hledajici zménu
+ Upfimny + Peclivy + Nedocenény
+ Spolehlivy + Profesionalni + Ve stadiu hledani
+ Stastny + Nezaujaty
+ Zébavny + Pozitivni



KOHO ZNATE Z...

+ Facebook
+ Instagram + Linkedin

+ Pinterest + lelefonni seznam

+ E-mailovy seznam

KOHO ZNATE KDO PRACUJE JAKO/V ...

Aerobik Homeopatie Optik Stavebnictvi
Akupunktura Hotel Ortodontista Staveni
Architektura Chemik OSetrovatel Student
Aromaterapie Chiropraktik Ozbrojené sily Supermarket
Autoptjcovna Chirurg Paragliding Svarovani
Autor Chlazenf Paragutismus Sperky
Bankovnictvi Instruktor jizdy Péce o dité Taxikar
Bezpecnost Instruktor lyzovani Pecovatelka Technologie
Biolog Internet Pedikérka Telekomunikace
Bojova umeéni Inzenyr Pekar Terapeut
Burzovni maklér Jachting Personal Tesar

Bylinkar Jatka Pohrebnictvi Tisk

Catering Jazyky Pojisteni Tlumoceni
Cestovni sluzby Joga Policie Topograf
Calounictv Kadernik Posadka letadla Tovarna
Cistirna Karate Postovni sluzby Trafikant

Cisténi oken Klempifstvi Potraviny Turismus

Dané Knihovna Prace v baru Uceni
Dekoratér Kontrola kvality Pradelna Udetnictvi
Designér Konzultant Pravo Ucitel v autoskole
Dietetika Kosmeticka Prodej Uklid v domé&cnosti
Divadlo Krajinna architektura Projektant Umélec
Dobrovolnik Krejci Psani Univerzita
Doktor Laborator Psycholog Veterinar
Domovnik Lektor Radiologie Vizézistka
Donasky Liceni Realitni agent Vlada

Doprava Maloobchod Recepcni Vodni lyzovani
Elektrikar Management Recyklace \ystavy
Farmaceutika Marketing Reflexologie Vzdgélavani
Farmareni Medicina Reklama Wellness
Finance Mdoda Restaurace Zabava

Fitness Nébor Reznik Zahradnictvi
Florista Nabytek Sekretarka Zdravotni péce
Fyzioterapie Nemocnice Socidlni prace Zubar

Garaz Notar Spodni pradio Zena v domacnosti
Geologie Objednavatel posty Sprava Zurnalistika
Golf Odpocinek Starozitnosti

Hasic Opera Stavba lodi

15



Udélejte si seznam vSech, o kterych si myslite, ze by je mohlo zajimat nase
podnikani. Nevylucujte nikoho - vasim novym ¢lenem tymu by mohl byt
nékdo, od koho to nejméné cekate!

Telefon/Kontakt
502 123 456

Poznamky

Octrava, optinicta, Fidl
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Telefon / Kontakt

Poznamky

Nékdo, o kom si viibec nemyslite, Ze by se k vam mohl
pridat, muze byt vasim dalSim manazerem.
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KDO JSOU TI PRVNI LIDE, S KTERYMI SE S RADOSTIi PODELITE O FOREVER?

Jméno Jméno
Telefon Telefon
Mobil Mobil
Adresa Adresa
Zameéstnani Zameéstnani
Zenaty / Svobodny / Partnerka Ridi¢: Ano / Ne Zenaty / Svobodny / Partnerka Ridi¢: Ano / Ne
Vek Déti Ve&k Vék Déti Vék
Téma Téma
Cil Cil
Osobnost |:| /S;g‘é’;fa‘{‘eﬁ ginna |:| Spoletenska |:| Uspésna Osobnost |:| /Sgg‘é’;f;{‘j ginna |:| Spolecenska |:| Uspésna
|:| Nezauiata / |:| Komunikativni |:| Sebevédom |:| pezauata/ |:| Komunikativni |:| Sebevédoma
|:| Nespokojena |:| Profesionalni |:| Mistni |:| Nespokojend |:| Profesionaini |:| Mistni
|:| Pegliva |:| jiné |:| Pegliva |:| jiné

Poznamky J




Jméno Jméno
Telefon Telefon
Mobil Mobil
Adresa Adresa
Zameéstnani Zameéstnani
Zenaty / Svobodny / Partnerka Ridi¢: Ano / Ne Zenaty / Svobodny / Partnerka Ridi¢: Ano / Ne
Vék Déti Vék Vek Déti Vék
Téma Téma
Cil Cil
Osobnost |:| /S;’;‘é’;f‘;{‘; ginna |:| Spoletenska |:| Uspésna Osobnost |:| /s;’;"g;f;{‘:l Cinna |:| Spoletenska |:| Uspésna
|:| pezavata/ |:| Komunikativni |:| Sebevédoma |:| hezauata/ |:| Komunikativni |:| Sebevédoma
D Nespokojena D Profesionalni D Mistni D Nespokojena D Profesionalni D Mistni
D Pecliva D jiné D Pecliva D jiné
Poznamky J
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UDELEJTE:

Naplanujte prezentaci
a podélte se o svUj byznys

CO JE PREZENTACE?

Uzasny zpGsob jak dat lidem v&dét, co délate, kdyz
pozvete skupinu pratel, rodinnych pfislusnikd, kolegl
z prace a sousedu na prezentaci produktd k vam dom(
do uvolnéného prostredi

+ 45-60 minutova prezentace produktd a prileZitosti

Prodejem produktd ziskate lidi, které zajima pfileZitost,
a dohodnete dalsi prezentace

Uzasna prilezitost, jak se od vaseho sponzora rychle
naucit mluvit o produktech.

JAK UDELAT PREZENTACI:

+ KdyzZ poprvé uvadite novy produkt, nezapominejte,
ze nebudete sami. Vas sponzor tam bude, aby vas
proved| celym procesem.

Udalost si naplanujte

Lidé radi chodi na navstévy k nékomu domd,
doporucujeme vam denni nebo podvecerni setkani

CO BUDETE POTREBOVAT

+

+

+

+

Prezentatora produkt(

Prislusnou literaturu vhodnou pfi prezentaci a po prezentaci
Brozury o produktech

Start Your Journey Pak plus dalsi produkty

PRIPRAVA

+ + +

20

Prijdte o 30 minut dfive

Pokud je to mozné, zadné déti ani zvifata
Lehké obcerstveni dle vaseho vybéru (kava, ¢aj)
Prezentaci méjte jednoduchou

Kdy zorganizovat prezentaci?

JAK POZVAT:

+ Pozvéte ¢lovéka osobné a pozadejte ho o UcCast
na prezentaci

+ Pro potvrzeni U€asti ho kontaktujte 24 hodin
pred prezentaci

Datum prezentace: / /

Datum prezentace: / /

ZAHAJENI PREZENTACE:

+ VSem podékuijte

+ Podélte se o svuj pfibéh

+ Predstavte produkty - co nejjednoduseji

+ Nechte produkty kolovat, aby si je mohli vyzkousSet

UKONCENI PREZENTACE:

Podékujte vSem za jejich podporu

<=

Ihned prijméte objednavky a platby
Dohodnéte si dalSi prezentaci

<=

<+

Do diare si poznamenejte schiizky s lidmi, ktefi maiji
zajem seznamit se s vasim podnikanim

Kdykoliv chcete. Jakmile je to mozné!



CYKLUS BUDOVANI FOREVER BYZNYSU

Podstatou je rychlost a nevyhnutelné je hledani
novych lidi. Vase podnikani poroste umérné

s rychlosti, kterou budete tento cyklus vyuzivat.

Je nezbytné, abyste v dobé prvnich 12 mésict
vytvorili hybnou silu tim, Ze se o pfileZitost podélite
s tolika lidmi, s kolika je to mozné. To vytvofi
energii, vzruseni a Uspéch, po kterych tak

touzite.

Pfi zaméstnani 2 - 5 kontakti denné.

Plny tvazek vice nez 10 kontaktl denné.

Datum a misto konani vasi obchodni prezentace ﬂ
Misto Datum
Misto Datum




Budte pripraveni

+ Profil

+ Zvolte si cil

+ Jaky zpusob osloveni zvolite
+ Naplanuijte si, co reknete

+ Usmivejte se

Telefonujte

+ Miluvte k véci
+ Budte strucni
+ Budte pozitivni

+ Rozmyslete si,,Co je vhodné
pravé pro né?“
+ Nezapomerite na cil

Nekomplikujte to

PRIPRAVUJEME
"POZVANI", NE
"PREZENTACI"

NASLEDUJICI.
JEDNODUCHE
PRIKLADY
MUZETE POUZIT
K POZVANI
POTENCIALNICH
KLIENTU, ABY SE
PODIVALI NA TO,
CO DELAME

Na zacatek »

»Ahoj Petre, tady je Milan,
jak se mas?*

»Mas chvilku?“

~Super!

Pokracujeme -

Osobnost/charakter:

,Vis, pro¢ ti volam, Petfe?

Pravé jsem zacal s UZzasnou
prilezitosti, ktera je zajimava pro
nezaujaté / sebevédomé / uspésné /
peclivé lidi a okamzité jsem si
vzpomnél na tebe.”

Téma:

,Rekni mi, Petfe, vim, Ze ses zminil,
Ze nejsi v praci spokojeny. Jesté
porad je to aktualni?*

Vazim si tvé pomoci/nazoru:
»,Zacal jsem podnikani, ze kterého
jsem opravdu nadSeny, a hned jsem
si vzpomnél na tebe. Ma to obrovsky
potencial a pfemyslel jsem, jestli bys
mi s tim mohl pomoci. S tvymi
zkusenostmi / zazemim. Skute¢né
bych si vazil tvé pomoci / nazoru.
Podival by ses na to?“

Podnikatelsky pristup:

»MUZu se té na néco zeptat? ...
Pokud bych naSel spoleCnost, ktera
by byla jedine¢na na trhu, ktera by
vzkvétala ve své oblasti, ktera by
byla bohata na hotovost a bez dluhd,
a kde bychom mohli byt ty a ja
neuvéritelné Uspésni bez rizika, mél
bys zajem podivat se na to?*

Na zaveér »

»~Samoziejmé nevim, jestli by to bylo
pro tebe nebo ne, o tom mizes
rozhodnout jenom ty. Pojdme se
sejit a ukazu ti, o em to celé je.
Mam volno v pondéli nebo v utery,
kdy by ti to nejvic vyhovovalo?“

Nebo

»Prohlédni si nase online video, abys
mél prehled o spolecnosti,

o produktech, a jak funguje
marketingovy plan. Kdy se na to
mUze$ podivat? Dobie, zavolam ti

v patek v pll sedmé vecer, abych
zjistil, co si o tom myslis.”

Blahodarné ucinky na zdravi:
»Vim, ze té trapily zdravotni
problémy (vzpomerite dany problém)
a pravé jsem narazil na Uzasny
produkt, o kterém si myslim, Ze by ti
mohl pomoci. Mohu se zastavit

a ukazat ti, co jsem nasel?*

Zjistéte a najdéte reSeni potreb a tuzeb vaseho
perspektivniho spolupracovnika a dosahnete lepsich vysledku.

22



POUZIJTE SVUJ PRIBEH K VYTVORENI EFEKTIVNIHO TELEFONATU

Dale uvadime nékolik moznosti jak upoutat toho, komu volate.
Vyberte si, co je pro vas nejlepsi.

+ Ahoj, nevolam nevhod?
+ Ahoj, mas chvilku?
+ Ahoj, mizeme na chvilku poklabosit?

+ Mam napad, o ktery bych se s tebou
chtél/a podélit.

+ Pravé jsem zacal/a pracovat pro
zajimavou spole¢nost a chtél/a bych se
s tebou o to podélit.

+ Pravé jsem rozbéhl/a novy byznys a rad/a
bych ti o tom povédél/a.

+ Nejsem si jisty/a, jestli je to pro tebe.
+ Nejsem si jisty/4, zda by se ti to hodilo.

+ Myslel/a jsem na tebe, protoze jsi (vyplite
misto vlastnosti, kterou mate poznacenou
v profilovém listu) napt. jsi spolecensky,
nezaujaty, dobfe vychazis s lidmi.

+ Nejsem si jisty, jestli je to pro tebe, ale
vim, Ze ti to mlze dat (vyplnite prazdné
misto tim, co by mohlo byt pro ngj
benefitem) napf. vétsi pfijem, rovnovaha
mezi osobnim zivotem a praci, ¢as,
svoboda.

+ VSe, co bych chtél/a v tomto stadiu
udélat, je podélit se s tebou o informace
a ty sam uz budes védét, jestli je to néco
pro tebe.

+ Chci ti dat jen néjaké informace a ty uz
sam/sama vyciti§, zda je to néco pro

tebe.

+ Poslouchej, jen jsem chtél/a, aby ses
podival na par informaci, a mize$ se
rozhodnout, jestli je néco z toho pro tebe.

Co bych chtél/a udélat:

+ Jit spolu na kavu a poskytnout nékteré
informace nam zabere 20 minut.

+ Dat ti stranku, aby ses na ni podival,
a také kratké video s prehledem.

+ Aby sis vyc€lenil 20 minut na moji navstevu
ve svém kalendafri a ja té provedu
nékterymi online informacemi.
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ODPOVIDAME NA OTAZKY

Bézna otazka: ,,Co je to?“

VASE ODPOVED: VYBERTE 2 - 3 Z NASLEDUJICICH ODRAZEK

+ ,Je to globalni celosvétovy byznys s obratem nékolika miliard ve vice nez 160 zemich.”

+ ,Mame dokonalou, vice nez 40letou historii, jsme financné stabilni spole€nost.”

+ ,Pracujeme v oblastech zdravi a wellness, které, jak vite, vzkvétaji!”

+ ,Spole¢nost se nazyva Forever, slySel jsi uz o ni?”

,CO potrebujeme udélat, je setkat se, abych ti mohl dat par informaci.
Ktery den ti vyhovuje nejlépe? Pripadné ti mGzu poslat nékolik on-line informaci na

www.foreverliving.com (nebo vasi FLP 360 webovou stranku)”

POKUD MA VAS KLIENT DALSI OTAZKY

Vypravéjte mu svuj pribéh, pro¢ jste se zapojili, co jste objevili ve Forever, co vas zaujalo.

DALSI OTAZKY

»Je to prodej?”
»Je to pyramidovy prodej?”

~Je to multilevel marketing / sitovy
marketing?”

VASE ODPOVED

»Zajimavé, pro¢ se na to ptas?”
Potom odpovéd.
Vase odpovéd: ,Chapu, jak se CITiS,

CITIL jsem se presné tak, ale ZJISTIL
jsem...

... Setkejme se pristi tyden a
vysvétlim ti, o €em to celé je. Bylo by
pro tebe lepsi pondéli nebo utery?”

DULEZITE JE
NASLEDNE
SETKANI

Po odevzdani informaci je rozhoduijici
nasledné setkani v terminu, ktery jste
si dohodli. NeCekejte na to, az vam
zavola vas potencialni zakaznik. Po
osobnim setkani, on-line videu nebo
zaslanych informacich musite byt

pfipraveni skute¢né pozvat svého
potencialniho zakaznika k dalSimu
kroku, napf. na obchodni prezentaci
prilezitosti.

»Myslel jsem, Ze bys mohl mit dalsi
otazky. DalSim krokem je, Ze se spolu
zucastnime firemni prezentace, kde
mUzes zjistit vic, potkat par lidi

a ziskat odpovédi na vSechny tvé
otazky. Konkrétné mame prezentaci
... (dne) o ... (Cas) a byl bych rad,
kdyby ses zUcastnil jako mdj host.”

Nikdy nefikejte potencialnim zakaznikim,
ze se prezentace kona kazdy tyden.
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Kazdé jméno na vasem seznamu 100+ je potencialni Zakaznik, FBO nebo
osoba, ktera muze nyni fikat ,,ne*, ale kdyz ji o to pozadate, da vam

doporuceni.

Abyste dosahli téch nejlepsich
vysledkd, vyhradte si ¢as pro
vyplnéni profilového listu kazdé
osoby nebo si relevantni udaje
zapisujte do poznamkového sesitu.
Nezapomerite brat v Uvahu jejich
pfipadna prani a potfeby, abyste jim
se spole¢nosti Forever mohli co
nejlépe pomoci.

KONTAKTUJTE
A UKAZUJTE

Existuje mnoho zpUsobd, jak si

s lidmi o spole€nosti Forever povidat.

Mdizete jim pséat e-maily, posilat
SMS, pouzivat stranky socialnich
siti, mluvit s ostatnimi rodici u brany
Skoly nebo v praci, atd.

...ale nejuéinnéjsim zplisobem je
zvednout telefon a popovidat si.

Vas potencialni zakaznik zazije
a uslySi vase zaniceni pres telefon,
a to je nakazlivé. Neni to o tom,
byt Sikovnym prodejcem s témi

spravnymi slovy, ale spiSe jde o to...

... umoznit lidem slySet a vnimat
vase zaniceni...

... co jste zjistili a jaky jim to mdlze
pfinést prospéch.

Je dulezité védét, jaky je vas cil,
kdyz telefonujete. Je to domluvit si
osobni schlizku? Je to poslat jim
néjaké informace postou? Je to
poslat online video nebo ukazat
produkty? Méjte jasno v tom, ¢eho
chcete dosahnout dfive, nez
zavolate.

(Viz ,Telefonaty“ strana 18 — 20)

SLEDOVANI
AKTIVITY

K tomu, abyste monhli sledovat svdj
postup k vasim cildm, musite byt
dostate¢né aktivni. List ,,Sledovani
aktivit” je navrzen tak, abyste si
mohli zaznamenat kazdy hovor

a sledovat, jak postupuje vas
perspektivni spolupracovnik od

registrace po asistenta supervizora.

S &im vétsSim poctem lidi hovorite,
tim vice lidi nasponzorujete do
svého tymu a rychleji pokrocite

v planu na dosazeni pozice
Manager a vys.

(Viz ,,Sledovani aktivit“ strana
28 - 29)
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Kdyz oslovite lidi a predstavite jim produkty a prilezitosti ve spole¢nosti
Forever, vénujte ¢as zaznamenani svych interakci a vytvorte si profil pro
kazdého zajemce. Pochopeni jejich pfani, potifeb, cili, motivace a vahani vam
pomuze urcit, jak jim nejlépe umite pomoci.

1:1, Webova stranka, Video chat
Telefon/Mobil
| Dawm | Ty

Jau Novzk Pozittrul 503 4123 456 16/04/20 4:4

Pozitivni nebo

negativni
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KONEJTE:

Zavolejte.

Poznamky J

Naplanujte si ¢as
Se Svym SpOI’]ZOI’em. .............................................................................................................................................. -

Vytvorte si seznam
profild.

Obchodni prezentace Prvni planovaci setkani
Poznamky
| pawm | ey | pawum | pawm | e

0sobul _ oo
17/4/20 cethaini -0V 12/4/20 || 1€/4/20 4:14 Naa/&eq
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Tydenni dovolena bez toho, abyste si nejprve naplanovali, co budete délat,
zirejmé neprichazi v uvahu. Stejné jako vlastnik firmy byste neméli kazdy tyden
zacit pracovat bez planu, ktery musite spinit. Kazdy tyden si vyhradte ¢as

na stanoveni kratkodobych cilli a souvisejicich ukoli. Pomoci téchto stranek

muzZete sledovat své ulohy.

Prizkum - S kym jste hovorili
o podnikani tento tyden?

Jina aktivita




Prizkum - S kym jste hovorili
o podnikani tento tyden?

Jina aktivita

Rozvijejte aktivity kazdé oblasti vaseho podnikani

minimalné jednou tydné.
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START YOUR JOURNEY PAK:
VAS ZACATEK VE FOREVER

v/

Znate nékoho,
Pouzili byste ho? kdo by ho pouzil?

cng

Program CLEAN 9 je vhodnym pomocnikem pro
zacatecniky, ktefi se vydavaji na cestu ke svému
StihlejSimu a zdravéjsimu ja. Tento efektivni

a jednoduchy devitidenni oCistny program vam nabidne
v8e, co potrebujete, abyste mohli za&it ménit své télo
uz dnes!

Forever Aloe Peaches™ Mini

Pro¢ ¢ekat az na Iéto, abyste si mohli vychutnat zralé
broskve? Vyhody aloe obohacené o prirodni broskvovou
prichut a broskvovy koncentrat jsou potéSenim pro
chutoveé poharky a jesté k tomu jsou prospesné pro vase
télo.

ARGI+™

Poskytuje doporucenou denni davku ,,zazracné molekuly”,
také znamé jako L-arginin. L-arginin je kli¢ova aminokyselina
a hraje v téle mnoZzstvi zasadnich roli, od podpory spravné
bunécné funkce po zvySeni produkce oxidu dusnatého,
ktery napomaha lepsimu priitoku krve do ddlezitych organd.

Forever
Active Pro-B™

Forever Active Pro-B™, navrzeny na podporu zdravého
traviciho systému, obsahuje FloraActive - fadu
prospésnych probiotickych kmend z Kodanské fakultni
nemocnice, ktera je lidrem v oblasti gastroenterologie.

Aloe Ever-Shield™

Je vyroben bez antiperspiracnich hlinlkovych soli, které se
nachézeji v mnohych jinych deodorantech. Je ochrancem vaseho
podpaZi a diky vysokému obsahu aloe se tento deodorant mize
aplikovat hned po holeni nebo depilaci, aniz by zpdsoboval
podrazdéni. MlZete se na néj spolehnout, protoze plsobi

cely den a vy se mlzete vénovat svym povinnostem.
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Forever Bright™ Toothgel

Jemné slozeni bez fluoru v sobé kombinuje aloe vera, véell
propolis, matu peprnou a matu mentolovou k vytvoreni zubniho
gelu s prirozenou chutf a bélicim Ucinkem. Podle vysledk
nékolika studii mdze véeli propolis prispét k celkovému zdravi
ustni dutiny. Skvéla chut a pocit Gistoty vam v Ustech zlistane
jesté diouho po vydisténi zubd.




Aloe Vera Gelly

Pokud si vase pokozka zada mimoradnou péci, sahnéte po Aloe
Vera Gelly. Jeho slozeni je v podstaté totozné s vnittkem

listu rostliny aloe vera, protoze obsahuje 100% stabilizovany Aloe
Vera gel, ktery zklidnuje a zvihGuie citlivou pokozku. Poskytuje
docCasnou Ulevu pri drobnych koznich podrazdénich, a proto je
idedlnim produktem do vasi koupelny i lékarnicky.

Aloe Heat Lotion

Pfedstavujeme vam dokonaly jin a jang - svalstvo uvolfuijici
krém s hfejivymi slozkami a zaroven chladivym Aloe Vera gelem.
Toto zviacnuijici télové miéko voni nadherné matove diky
vytazkiim z mentolu a eukalyptu, mé vyvazené pH a obsahuje
tfi oleje, a proto je jako stvorené pro hloubkovou masaz
uvoliujici unavené svalstvo.

Aloe Propolis Creme

Nas viajkovy produkt jednoduse zbozZfiujeme, protoZe v sobé
zahrnuje naSe dvé cenéné ingredience: aloe vera a veell
propolis. V&eli propolis je Zivicnata latka, kterou veely pouzivaj
ale také potiebuje ochranu a prirozenou bariéru, ktera ji pomQize
udrzovat vihkost. Je plny bylinnych a rostlinnych slozek, jako je
napfiklad hefmanek. Obsahuje vitamin A a E.

Forever Aloe Lips™

Tento nabity produkt obsahuje aloe, jojobu a tfi druhy vosku,
aby vyhladil a oSetfil popraskané, suché rty. Obsahuje také
myristylmyristat, znamé zmék&ovadlo, za Ucelem hydratace
pokozky. VaSe rty se budou citit zdravé a hodné vasSeho
zarivého Usmévu.

v/

Znate nékoho,
Pouzili byste ho? kdo by ho pouzil?
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DALSI KLICOVE PRODUKTY
SPOLECNOSTI FOREVER:

Forever Aloe Vera Gel™

Je prvnim produktem, ktery ziskal certifikat Mezinarodni
védeckeé rady pro aloe (International Aloe Science
Council) za pfirozenou Cistotu. Nas Aloe Vera gel s
obsahem 99,7 % aloe podporuje travici systém a
napomaha vstrebavani zivin. Velmi u¢innou aloe duzinu
extrahujeme s laskou a zpracovavame asepticky, takze
mdZete pocitit skutecnou silu prirody.

v/

Znate nékoho,
Pouzili byste ho? kdo by ho pouzil?

Forever Aloe Berry Nectar™

Spojeni brusinek a sladkych jablek poskytuje pfirozenou,
sladkou a svézi chut. Prokdzalo se, Ze antioxidanéna sila
v brusinkach je az 20-krat vySsi nez u vitaminu C.
Brusinky stejné obsahuji proanthocyanidin, ktery pomaha
pi ochrané mocovych cest. Specidlni jable¢na slozka
quercetin je dalSim silnym antioxidantem. Obsahuje
90,7% cistého aloe vera gelu.

Aloe Hand Soap

Nové a vylepSené mydlo Aloe Hand Soap vas okouzli
uklidriujicim pocitem pfi kazdém pouziti. Mydio je
vyrobeno ze 100% Cistého a stabilizovaného aloe vera
gelu a piirodnich ¢isticich pipravkd. Neobsahuje paraben
a diky vytazkdm z ovoce zanecha vasi pokozku jemnou a
hydratovanou.

Aloe-Jojoba Shampoo

Nase aloe vera dodava Samponu saponiny, které vytvareji jemnou
pénu. Jojoba pomaha obnovovat keratin ve viasové strukture,
podporuije prirozenou barvu viasll a dodava jim lesk. Tyto dvé
slozky spoleéné odstrani i tu nejvytrvalejsi mastnotu a zaroven
zKlidriuji pokozku hlavy. Pridali jsme i na$ Forever esencialni
levandulovy olej, takze se za vami oto&i vice hlav.

Aloe-Jojoba Conditioning Rinse

Na$ kondicionér synergicky dopliuje Aloe-Jojoba Shampoo.

Je obohacen o vitamin B-komplex, makadamovy, jojobovy

a levandulovy olej Forever™ Essential Oils Lavender oil, ktery
dodé vasim viaslim extra lesk a snadnéjsi upravitelnost.

Je vyroben tak, aby svym sloZzenim s vyvazenym pH viasy
oSetioval a pomahal bojovat proti roztfepenym koneckim viasu.

F15™

Udélejte dalsi krok smérem k lepSimu vzhledu

a celkovému pocitu. Je jedno, jestli jste jen
zacatecnik nebo jiz expert, F15 totiz nabizi tfi
varianty vyzivy a cvic¢ebniho programu (zacatecnik,
mirné pokrocily nebo pokrodily), které vas budou
provazet vasi fithess cestou za regulaci vahy.
Kazdy 15denni program je specialné navrzen

tak, aby vam prinesl motivaéni cile, pomohl vam
natrvalo zménit vas Zivotni styl na zdravéjsi a stal

u vas behem vasi transformace.
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Forever Pomesteen Power™ é

Pro zajisténi maximalni chuti a antioxidaéni kapacity jsme do , v
tohoto chutného ovocného napoje piidali ne jeden, Znate nek0h0,

ale sedm druh(i ovoce. Diky pestré smési bobulovitého ovoce POUiIlI byste hO? kdO by hO pOUill?

Forever Pomesteen Power™ nabizi hojnou davku polyfenol(,
xantont a vitaminu C v kazdém dousku.

Forever Kids™

Vase déti si budou myslet, Ze dostavaji pamisek, a vy budete
mit Klid v dusi, protoZe jim dodate potfebnou denni davku
vitaminG a minerdld. Tyto Zvykaci bonbdny s piirozenou
hroznovou prichuti také obsahuiji fytonutrienty ziskané z Cerstvé
brokolice, Spenatu, fepy, mrkve a jiného vyzivného ovoce

a zeleniny. Pomahaji rozvoji téla i mysii.

Forever Daily™

Uginny multivitamin zesfleny nasim viastnim AOS komplexem
obsahuje 55 perfekiné vyvazenych, o aloe obohacenych zivin,
véetné doporucenych dennich davek ddlezitych vitamind

a minerald. Aby toho nebylo mélo, pridali jsme k tomu jesté
smés vytazkd z ovoce a zeleniny jako zdroje drahocennych
fytonutrientd. Idedini zdravi v jedné lahvicce.

Stante se produktem
produktu!
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FATIMA VOJTEKOVA

Manager

"KdyZ o tom dokazes snit, dokazes to i uskutecnit!"

Kdyz jsem se dozvédéla o pfilezitosti, kterou Forever
nabizi, byla jsem s dcerou na materské dovolené.

Byt mamou je super, ale chybél mi kontakt s ,,okolnim"
sveétem, chtéla jsem se dale osobnostné rozvijet a
samoziejmeé i pfispivat do rodinného rozpoctu, aby to
vée nezUstalo jen na manZelovi. Tak jsem zacala hledat
na Internetu néco, co mlzu délat z domu, a hlavné co mé
bude bavit. A pravé ve Forever jsem nasla vSechno, co
jsem chtéla. A uz béhem mé matefské dovolené jsem si

ADRIANA SERESOVA

Enzo Ferrari

vybudovala stabilni pfijem a velkym plusem je,

ze jsme zacali ,,zdraveéji'' zit a pomahat i jinym lidem
zit Iépe. Nejvice mi vyhovuije ta flexibilita, Ze mohu
pracovat z domu a online, nyni pfi 2 détech a

zaroven se i vzdélavat, kdyz to vyhovuje mné.

Mym cilem je pomoci co nejvice zenam a ukazat jim,
Ze se spravnym vyuzitim socialnich médii umi skloubit
rodinu i kariéru.

Sapphire Manager

Pred deviti lety jsem hledala zménu. nevédéla jsem co
chci, spiSe jsem si byla jista tim, co nechci. Nechtéla
jsem uz pracovat od rana do vec¢era za nepfimérenou
mzdu a pod obrovskym tlakem.

Forever podnikani mi nabizelo vSechno, co jsem si v
zivoté vysnila. Finanéni nezavislost, cestovani, ale hlavné
vice volného Casu. Diky Forever pfilezitosti se

mohl manzel vratit ze zahranici a spolu jsme se pustili s
obrovskou energii do budovani nasi budoucnosti. Nebylo
to jednoduché, nikdy predtim jsme nebudovali zadnou

sit, vSe jsme se ugili

za pochodu a museli jsme se poprat s riznymi
prekazkami. Oba jsme nejhire snaseli odmitnuti, ale nase
sny byly tak velké, Zze jsme prekonali vSechno a diky
tomu si zijeme s Forever nas sen. Jsme hrdi mentofi a
sponzofi naSeho Uzasného tymu a naplfiuje nas radosti,
kdyz vidime, jak si i oni pIni své sny. A ¢im se fidime na
nasi cesté? "Véfime", nebot bez viry nic nezacnes.
"Jedname", protoze bez prace nic nevznikne a
"Vytrvame", protoze trpélivost nas dovede do cile.



SILVIA FILOVA

Manager

Se spoleénosti Forever jsem se seznamila pred vice

nez 12 lety a okouzlily mé produkty. V té dobé jsem nebyla
pFipravena na spolupraci a ani jsem si praci v sitovém
marketingu neuméla predstavit. A mozna jsem ani
nechtéla...

Avsak setkala jsem tu lidmi, ktefi se na svét divali jinak, a to mé
od zacatku fascinovalo. Védéla jsem presng, Ze ve spole¢nosti
téchto lidi se chci pohybovat. Ani jsem jesté netusila, ze moje
mecenaska ve mné uz vidéla manazerku.

O produktech jsem nepochybovala, protoze i mné osobné
pomohly s jednim zdravotnim problémem, se kterym jsem roky
neuspésneé zapasila. Po Case jsem si uvédomila, Zze tu mohu

ziskat svobodu a zivot, po jakém touzim.

Chvili mi trvalo, nez jsem uvéfila, ze i to dokazu. Prace ve For-
ever mé prinutila zménit mnoho véci v mém zivoté a ja jsem za
to neskutecné vdécna. Uvédomila jsem si, ze pokud chci néco
kolem sebe zménit, nejdfive musim zménit sebe. A to je nékdy
er na to nejsem sama. To se mi v dosavadnich zaméstnanich
nestalo. Forever vSe déla jinak nez ostatni firmy.

Jsem vdécna Bohu, Ze mi poslal do cesty tuto pfilezitost.

Zde umim délat vSechno, co mé fascinuje. Pracovat, kdy chci,
pomahat jinym lidem, mluvit s lidmi, inspirovat lidi a u¢it se byt
lepSim Clovékem.

DAGMAR VALASKOVA ZMUDOVA

Soaring Manager

Jiz 16 let jsem spojena s firmou Forever. Kdyz jsem se s ni
setkala, provozovala jsem zafizeni slouzici k rehabilitaci a
rekondici.

Byla jsem unavena z prace, kterou jsem sice milovala, avSak
12 hodin denné se podepsalo i na mém zdravi. Produkty
Forever mé presvédcily o své vyjimec€nosti, jednoduse jsem
informace o nich posouvala dél. Casem jsem zde rozpoznala
velkou pfilezitost vybudovat si plan B. Zacala jsem se ucit od
Uspésnych a pracovala jsem hlavné na sobé. Dnes vim, ze
zapojit se do Forever bylo jedno z mych nejlepsich rozhodnuti.

KATARINA TURISOVA

Plan B se zménil v mou hlavni ¢innost. Zménil se mi UpIné Zivot,
nabidl mi volnost, svobodu, cestovani, potkala jsem skvélé

a uzasné lidi. Prace ve Forever je tymova, je postavena na
davére a vztazich. A to vée mi dodava ohromnou energii a chut
pokracovat. A dnes uz pracuiji i online, i kdyz jsem to dlouho

a tvrdosijné odmitala. Zmeény v zivoté nas vzdy posunou dal!

Manager

Moje Forever cesta za¢ala uvédoménim si, Zze klasické
zaméstnani nikdy moje predstavy o spokojeném a svobod-
ném zivoté nenaplni.

O celosvétove uznavanych Forever produktech jsem védéla,
protoze jsem je uz dfive pouzivala, ale o marketing a
zpUsob spoluprace jsem se nezajimala. Dlouho jsem méla
mylnou predstavu, Ze tato prace neni pro mé. Opak vSak byl
pravdou. Ja jsem nebyla pfipravena chopit se pfilezitosti
network marketingu. Na této cesté jsem se hodné naucila,

prekazky beru jako nové vyzvy, pracuji na sobé.

Zdravi je pro mé prvoradé a zde mame Uzasny zpUsob jak
podpofit své zdravi a vitalitu, mame moznost citit se dobre

a vypadat jesté Iépe. Ale nejlepSim FLP produktem je zde
pfilezitost pomoci sobé i ostatnim, vybudovat si zivot podle
sebe. Dnes uz vim, Ze Forever je moje cesta, nejlepsi zivotni
prilezitost a je jen na nas jak s ni nalozime. Pokud mate své
pro¢ a nevzdate se, tak zde dokazete byt Uspésni a splnit si vSe
po ¢em touzite. Udélejte vSe pro to, aby Forever byla i

Vase prilezitost.
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Paalini:

Fornese?
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Distribuovano vyhradné spole¢nosti:
Forever Living Products Czech Republic
Sokolovska 192/79,

186 00 Praha 8

www.foreverliving.com
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